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：用肥淡季肥价涨势明显

去冬以来， 受化肥出口和生产

成本上升等因素影响， 山东省德州

市化肥价格持续上涨。

德州市是个典型的农业大市 ，

耕地面积

815

万亩，以棉花、粮食 、

蔬菜种植为主， 常年用肥量在

120

万吨（实物量）。 德州市内有华鲁恒

升、 中化平原化肥公司等五家大型

化肥生产企业， 其中尿素生产能力

260

万吨。

2009

年春夏化肥价格持续走

低， 从上年的历史高峰降到去年来

的低谷， 主要品种尿素和磷铵的出

厂价跌近成本价， 整体肥价处于近

年来的最低水平。

2009

年

11

月份

以来，受化肥淡储启动、生产成本上

升以及化肥出口增加等因素影响，

德州市尿素、二铵、复合肥价格触底

反弹，持续回升。

2010

年元月中旬， 本为当地用

肥淡季，但德州市尿素、二铵、复合肥

价格涨势明显。 德州市农资协会元月

18

日监测数据如下：尿素：德州产尿

素出厂报价

1780

元（吨价，下同），环

比下降了

20

元左右， 跌幅

1.1%

；比

2009

年

9

月最低价时上涨

280

元，涨

幅

18.7%;

比上年同期上涨

110

元，涨

幅

6.4%

。 磷酸二铵价格坚挺。 贵州宏

福磷酸二铵

64%

含量到站价

2750

元

左右，零售价

3000

元，环比上涨

200

元，涨幅

7.1%

；比

2009

年

9

、

10

月最低

价时上涨

600

元，涨幅

25%

；比上年同

期跌

300

元，跌幅

9.1%

。 复合肥市场

价格较为平稳。 受磷酸二铵价格上涨

影响价格略有抬头。

45%

含量氯基复

合肥零售价

2600

元左右，

45%

含量硫

基复合肥零售价

2800

元左右， 均比

上月上涨

50

元， 涨幅

1.8%

； 比

2009

年

9

月最低价时涨

300

元，涨幅

13%

；

比上年同期跌

200

元，跌幅

6.8%

。

肥价持续上升的主要原因：一

是受天然气供应紧张、 化肥用煤和

化肥用电价格上升影响， 化肥生产

成本增加； 二是化肥出口执行淡季

关税， 出口量在经历半年多的快速

萎缩后，

2009

年下半年随着国际化

肥价格的上涨，出口规模迅速扩大。

三是化肥价格低位运行已持续一年

时间，经销商、零售商的化肥库存水

平较低，部分经销商积极备货。

业内专家认为， 生产成本的上

升及出口的拉动推动了这一轮化肥

价格的上涨， 预计春节后化肥价格

仍将稳中有升。建议广大农民、特别

是种粮大户， 抓住今冬化肥价格较

低的有利时机，多储些化肥，以备明

春之用。 （马俊凯）

马俊凯： 山东省德州市农资协

会秘书长，德州市作家协会会员。他

从事供销社工作

20

余年，对农资业

务比较熟悉，且热衷于文字写作，

10

多年来已在市级以上报刊发表文章

1260

余篇。

2005

年他担任德州市农

资协会秘书长后， 每月定期调查了

解各县市区的化肥价格及购销情

况， 研究关注当地及全国化肥价格

走势，每年发表农资方面的文章

30

余篇。 经常向《农资导报》投稿并被

采用。
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今春河北化肥市场形势看好

形势向好、价格平稳运行、资源

充足， 基本供需平衡是今年春季河

北化肥市场的主基调。 河北省今年

小麦播种面积为

3620

万亩，同比有

所增加；果树、蔬菜面积约

4100

万

亩 ， 棉花

950

万亩 ， 春播夏粮约

4400

万亩 。 预计春季施肥面积约

13100

万亩。 春耕期间农作物施肥

需求，碳铵

85

万吨，低浓度磷肥

50

万吨，磷酸二铵、磷酸一铵

20

万吨，

复合肥

75

万吨，钾肥

20

万吨，有机

类及混配肥

72

万吨；预计春季（

1~4

月份）工农业尿素需求

110

万吨。工

农业化肥需求总量约

430

万吨 ，同

比持平或略增。 今春河北化肥市场

价格略有上升， 品种价格区域差异

是市场运行的必然， 大幅上涨或中

幅下跌的概率已不存在， 有利于市

场运作。一是国家三农政策扶持。国

家财政对农业投入有增无减， 农民

的种田热情提高，购买力旺盛。去年

河北省农民纯收入增长了

7%

，农民

返城打工， 农产品价格的提高收入

增多，拉动了化肥等农资商品消费，

购买力提高为农资市场活跃奠定了

基础。二是化肥生产趋向平衡，生产

过剩初步得到解决。 化肥生产企业

经过一年多的重组整合， 关闭淘汰

了部分落后产能； 国际化肥价格上

涨，出口数量增多。资源与市场容纳

的矛盾逐步得到解决， 对稳定市场

价格提供有力支撑， 从而有利于生

产企业和经销商做多和心态恢复。

三是国际市场能源价格上涨和国内

生产原材料、油、电、煤、运输价格上

调。 在市场资源与需求平衡或趋紧

的情况下，成本决定了价格，价格围

绕价值而波动，是经济规律和化肥市

场的特性。 四是国民经济整体复苏，

物价指数

CPI

由负变正，各种商品价

格环比同比齐升，又对化肥价格起到

了助推作用。 以上四种因素并存，确

定了化肥市场价格趋势向好的格局。

但是目前化肥市场运行中还存

在一些问题，其中包括：国家宏观调

控政策推动了化肥价格的反弹。 从

近期的市场观察，没到追肥季节，价

格已到高位， 个别品种价格仍在上

涨之中， 给春季市场操作增加许多

不利因素。针对近期市场情况，从对

河北省及周边省市的邯郸、邢台、保

定、德州、绥中、衡水等十几个销售

网点进行了市场信息调查， 市场存

在的不利因素： 一是化肥价格涨势

过快，经销商前期心理准备不足，没

来得及进货，短时间价格已到高位。

如尿素在低价位

1450~1600

元

/

吨

之间，买家进货数量很少。 据永年、

深州两个大的农资市场调查 ，

150

多家经销商贩，只有

30

多家小批

量进货 。 对目前出厂价格

1750

元

/

吨左右进货意愿不强。二是经

销商心态脆弱，风险意识、戒备警

惕性提高， 有部分尿素个体经营

大户秋储价格在

1500

元

/

吨左

右，开始低于目前出厂价格出售，

落袋为安为首先。 三是有相当部

分中小经营商错过尿素、 磷酸二

铵低价进货机会， 推迟了冬储备

肥转向了低含量、 低价位碳铵、

普钙和混配肥经营， 经营理念发

生了变化， 只有盈利是硬道理。

四是小型复合肥加工企业没有大

的起色， 仍处于观望之中。 据栾

城、 德州及周边几十家加工企业

的调查 ， 因原料肥价格上涨过

快， 开工率仍然较少， 在没有订

单时， 拒绝高价原料购进， 防止

再次亏损。 这一市场动态对春季

市场增添了不确定性。 （梁双林）

小高该怎么办？

□

本报记者 肖立

由于工作的关系， 记者经常

能接到一些基层农资经销商打来

电话，他们问的问题五花八门。最

近， 有一个年轻的农资经销商小

高给记者打来的电话格外引起记

者关注。 他因为做农资生意与父

亲产生了矛盾， 现在不知道怎么

办了？

小高在晋西北一个比较偏僻

的乡村生活，今年二十多岁，在县

上读完高中后， 因为不想去城市

打工而回到家乡。 他父亲老高在

乡村里开了一家杂货店， 也兼卖

些化肥、农药。小高回家后父亲很

高兴， 就把卖化肥农药这块生意

交给他做。 父亲做农资做得有一

搭无一搭的，交给小高后，小高也

看一些农资类的报纸和书， 初步

掌握了一些农化服务知识， 一边

卖农资， 一边跟大家讲讲这些知

识。 虽然村里很多种地的老手不

太信小高， 但不少妇女和年轻一

些的人还是愿意听小高讲， 因此小

高家的生意比以前好一些。 老高当

然很高兴。 小高初试身手， 就有成

绩，不由得自信大增。眼下正是新年

开始， 小高跟父亲讲今年的生意要

好好规划一下。 怎么规划？

小高他们村偏僻，人口不多，地

也不多。 因此大家卖农资都是等着

镇上或县上的批发商送货来， 他们

送什么，村里的零售商就卖什么。因

为销量有限，消费能力也不大，所以

批发商送来的化肥、 农药都是比较

便宜的低端产品。 小高用学到的知

识一对照发现， 其中还有不少就是

“三无”产品，质量没谱。 就比如钾肥

吧，老高就从来没有卖过报纸上介绍

的任何一种大品牌产品。 小高觉得这

样不行，他想去找一些有品牌的农资

产品来卖，但批发商对他的要求并不

重视，也没有给他送货。 小高就想自

己去找有牌子的产品来销售。

可这样一变， 开始的资金投入

量肯定大。 老高倒不是拿不出

这些钱来， 但老高凭自己对村

子的了解， 认为儿子就算是多

花钱弄来有牌子的产品， 恐怕

也卖不出去， 因此老高坚决反

对。 这下父子就闹起了意见对

立。对立之下的父子没少争执，

争来争去，倒是争出一个办法。

拿出相同的两笔钱， 父亲按原

来的习惯进货销货， 儿子按他

设想的进货销货。 看看一年下

来谁的生意更挣钱。

本来小高是信心十足 ，但

跑了一两个星期后， 他发现自

己的想法有问题。 父亲进的货

是批发商送上门的，进价便宜，

运费也很低； 自己要选的品牌

产品， 要自己跑去镇上甚至县

里批，价高运输还贵，这样的货

就算是有些牌子， 但放在自家

的店里能不能有人买， 小高心

里也打鼓。

一过春节就该做生意了 ，

进货的事还真不能拖了， 可小

高却陷入了矛盾之中。 如果按

父亲的老套路卖农资，赔不了，

但也挣不多；按自己的想法干，

投入大，风险也大。

近日尿素市场交易不旺

近期国内尿素没有继续上涨 ，

而是整体价格相对稳定， 河北、 山

东地区新出厂报价一般为

1780

元

（吨价， 下同）， 高端达到

1800

元，

不过实际成交都不乐观， 经销商对

涨价仍是不认可。

大多数厂家反映接大单仍比较

困难。 厂家报价提高后实际上成交

价格并没有上涨， 部分地区实际成

交还有低于

1750

元的价格在交易。

因为中国尿素出口交易价格并不

高 ， 部分尿素都已流入保税区，等

待旺季的机会出口。

目前大农资公司采购力度都不

大，都是在少量下单。铁路车皮临近

年底也比较紧张。另一方面，厂家普

遍认为市场还是处于缺货阶段，用

肥来临还有大涨的机会， 因此目前

企业唯一的做法就是挺价， 而实际

成交价格在年前预计应该在

1720~

1740

元之间，等待基层市场启动。

（郑中伟）
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